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Transnacionalismo y desarrollo

Tendencias y oportunidades
en América Latina

Manuel Orozco?

En el marco de la globalizacién han surgido nuevas redes transnacionales a partir de la
consolidacién de vinculos migratorios. Las redes migratorias, basadas en relaciones de
hogar a hogar, contribuyen ahora en forma significativa a la integracion de naciones en la
economia global. Entre las expresiones de esa integracion se cuentan las donaciones
aportadas por inmigrantes, inversiones pequefias y medianas, comercio, turismo y
transferencias unilaterales de remesas de trabajadores. Este articulo se refiere a estos
temas y a su relacion con el desarrollo.

Ademas de enviar remesas, la movilizacién de ahorros e inversiones de inmigrantes (y
de sus parientes) —mediante la adquisicién de tierra, propiedades o pequefias empresas—
impulsa el crecimiento econdmico en zonas tradicionalmente menospreciadas por los
sectores privado y publico, en particular las areas rurales. La comunicacion entre hogares
ha generado considerables flujos de ingresos hacia empresas de Estados Unidos y
América Latina, como se ve, por ejemplo, en la creciente demanda de servicios
telefonicos.

Estas pautas migratorias transnacionales —que comprenden transferencias monetarias,
turismo, transporte, telecomunicaciones y comercio nostalgico— plantean importantes
preguntas sobre politicas relativas a las relaciones entre transnacionalismo y desarrollo.
Estas relaciones se vuelven cada vez mas relevantes para la poblacion y el desarrollo.
(Durante mucho tiempo la economia del desarrollo ha considerado que el ahorro externo
es clave para incrementar la proporcion capital-producto de un pais. En este contexto se
han considerado cuatro factores: inversion extranjera directa, asistencia gubernamental
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para el desarrollo, comercio exterior y transferencia de tecnologia. Las remesas son
también ahorro externo de magnitud significativa.) En términos practicos, un vinculo
econdmico tipico de un inmigrante con su patria se extiende al menos a cuatro practicas
que contienen gasto e inversion: transferencia de remesas familiares, demanda de
servicios —como telecomunicaciones, bienes de consumo o viaje—, inversion de capital
y donativos de caridad a organizaciones filantrépicas que recaudan fondos para la
comunidad de origen.

La atencion al efecto positivo de las remesas familiares en las economias caseras y
nacionales se traduce poco a poco en estrategias de desarrollo, como la de ofrecer
servicios financieros a individuos de los hogares transnacionales. Sin embargo, otras
areas de relaciones transnacionales permanecen inexploradas.

COMUNIDADES TRANSNACIONALES

QUE VINCULAN HOGARES Y PAISES
El ndmero de familias transnacionales en el mundo —definidas como grupos que
mantienen relaciones y conexiones con la sociedad de origen y con la anfitriona— crece
con la continua migracion internacional. (Existe una gama de definiciones de
transnacionalismo, por ejemplo, “agrupamientos de inmigrantes que participan de rutina
en un campo de relaciones, practicas y normas que comprenden tanto lugares de origen
como de destino”. La tendencia de los vinculos se extiende en todas partes norte-sur, asi
como sur-sur con significativas pautas regionales de migracion.) Esta dinamica de
empresas transfronterizas de inmigrantes abarca una variedad de actividades que
comprende las siguientes, sin limitarse a ellas: envio de remesas, redes sociales,
relaciones econdmicas, practicas culturales y participacion politica. A su vez, el origen 'y
profundidad de los vinculos transnacionales que mantienen los inmigrantes tanto con la
comunidad que envia como con la que recibe pueden determinar la creacién y éxito de
grupos sociales como las asociaciones de los paises de origen.

Estas relaciones familiares transnacionales tienen un aspecto econdémico que trasciende
las remesas. El siguiente andlisis estd basado en cinco encuestas realizadas entre
generadores de remesas en Nueva York, Los Angeles, Chicago, Washington, D.C., y
Miami de 12 paises de origen. Su enfoque consiste en evaluar la extension de los vinculos
transnacionales utilizando como unidades de analisis los cinco aspectos de intercambio
sefialados anteriormente (para metodologia de la encuesta ver al final del articulo).

El analisis de estos cinco elementos muestra que 60% de los inmigrantes envia
remesas con regularidad, 12 veces al afio; que la tercera parte viaja una vez al afio; que
60% telefonea a su hogar de origen una vez por semana, y que compra bienes de su pais
de procedencia.

¢Afectan estas micropautas el crecimiento econémico del pais de origen? ¢Puede el
movimiento de personas volverse indicador de desarrollo econdmico? El flujo de remesas
sugiere respuestas positivas. Ademas, cuando se incluyen en el analisis otras
caracteristicas de los cinco elementos, el impacto puede ser mayor de lo esperado.

América Central y el Caribe han buscado integrarse al escenario mundial mediante
cuatro dinamicas: las exportaciones no tradicionales, el fenomeno de la maquila, la
inmigracion y el turismo. A medida que se ha diversificado en estos cuatro campos,
América Central ha dejado de ser una region exclusivamente agroexportadora 0 una
economia llamada de “después de comer”, es decir, exportadora de café, azucar y ron.



Para William Robinson, el modelo transnacional en América Central se observa en
términos de “produccion de fabricas procesadoras para exportacion (en particular de
ropa), servicios transnacionales (en especial turismo), exportacion de productos agricolas
no tradicionales y remesas enviadas por centroamericanos que trabajan en Estados
Unidos™.

De hecho, en muchas naciones de la region casi la mitad del ingreso nacional depende
de estos cuatro factores, los cuales tienen un efecto multiplicador en otros campos. En el
contexto de la migracion, sin embargo, poco se sabe de los efectos de los otros cuatro
componentes.

Como este analisis mostrara, la interdependencia econémica de América Central opera
en parte en funcion de los inmigrantes que residen en el extranjero y sirven de fuente
primaria de turismo en paises como Honduras, Nicaragua y El Salvador. Los inmigrantes
generan mucha de la demanda de viaje aéreo a la regién, y sus llamadas telefénicas a
parientes representan la mayoria de las telecomunicaciones Estados Unidos-América
Central. También son ellos los que transfieren por lo menos 5000 millones de ddlares
anuales en remesas. Asimismo existe comercio, 0 comercio nostalgico, que crecera en
importancia con la liberalizacion comercial con Estados Unidos. Estos cinco elementos se
vuelven determinantes clave del compromiso transnacional.

TRANSPORTE
Una fuente esencial de comunicacion entre inmigrantes y sus familias es el uso del
transporte aéreo. Los parientes latinoamericanos visitan a miembros de la familia en
Estados Unidos, o éstos van a visitar a sus familiares. El resultado final es un porcentaje
significativo de viajes aéreos entre miembros de la familia.

Tan solo del aeropuerto internacional John F. Kennedy, los vuelos anuales a Santo
Domingo transportan a cerca de 140000 personas. Otras 95000 viajan cada afio desde
Miami. La mayoria de estos viajeros son turistas dominicanos y personas que tienen
negocios con Republica Dominicana. La situacion es similar en El Salvador. Grupo Taca,
empresa de transporte aéreo que da servicio a América Central, vuela 21 veces al dia de
Estados Unidos a El Salvador. Por lo menos 70% de sus clientes son centroamericanos.
El viaje aéreo a América Central ha tenido un incremento significativo conforme la
demanda de vuelos se extiende por Estados Unidos. Mas de seis lineas aéreas que operan
desde Estados Unidos, entre ellas American Airlines, Continental, Delta y United, han
establecido operaciones diarias en esos paises.

TURISMO
La conectividad econdmica entre los inmigrantes y su pais de origen se ha vuelto una
practica regular. El turismo hacia El Salvador y Republica Dominicana contiene un fuerte
componente de nacionales que viven en el extranjero. En Dominicana, por ejemplo, mas
de 50% de turistas que visitan el pais son dominicanos que viven en el extranjero, sobre
todo en Estados Unidos. La mayoria permanece 15 dias 0 mas y gasta unos 65 délares al
dia. En el caso de El Salvador, mas de 40% de llegadas al pais son de salvadorefios. Esta
comunidad ha producido una demanda de nuevos bienes y servicios que las empresas
turisticas locales e internacionales se proponen atender ofreciendo paquetes turisticos,
viajes y bienes raices en regiones costeras. Una pauta similar se observa en Nicaragua y
Honduras. Incluso la economia de Jamaica, que se apoya fuertemente en el turismo



internacional, refleja una demanda de servicios turisticos por jamaiquinos que viven en el
exterior: casi 10% del turismo de ese pais procede de la diaspora.

Visitar el pais de origen entrafia mas que quedarse con la familia. Los inmigrantes que
vuelven a casa de visita son también turistas que gastan sumas considerables en diversion
con sus familias, tipicamente al menos 1000 ddlares por estancia.

TELECOMUNICACIONES

Las telecomunicaciones conectan a comunidades que viven en el extranjero con sus
paises de origen. El volumen de llamadas a América Central y el Caribe aumento
conforme mejord la conectividad, abriendo oportunidades de expansion de negocios e
inversion en telefonia celular, en internet y en transmision por cable. Compafias como
AT&T, Bell South y Motorola han instalado infraestructura econdémica para facilitar la
comunicacion entre las diasporas y sus paises de origen, en beneficio de las empresas
locales.

Las llamadas telefénicas de hogar a hogar pueden ser causa de la mayor parte del
ingreso generado en telecomunicaciones de larga distancia internacional. Los
centroamericanos que viven en Estados Unidos mantienen contacto significativo con sus
paises de origen, y las llamadas telefonicas son una forma primordial de contacto familiar
transnacional. Mas de 60% de centroamericanos llaman por lo menos una vez por semana
y gastan al menos 30 minutos por semana en el teléfono con parientes del exterior, lo que
hace un total de 120 minutos al mes.

Los contactos de inmigrantes representan una porcién sustancial de los ingresos de las
compafiias telefonicas en servicio entre Estados Unidos y Ameérica Latina. La mitad de
los minutos de llamada de Estados Unidos a América Central y Republica Dominicana,
por ejemplo, son de hogar a hogar.

COMERCIO
Otro rasgo importante de la migracién contemporanea es el consumo de bienes del pais
de origen. Los inmigrantes se han vuelto un nuevo mercado para exportaciones de su pais
de procedencia. Las importaciones étnicas a Estados Unidos —Ilamadas comercio
“nostalgico”, que comprende articulos como cerveza, ron, queso y otros alimentos—
ganan atencion entre productores de América Central y el Caribe.

Comprar articulos nostalgicos es una forma de mantener las tradiciones culturales del
pais de origen mientras se generan ingresos. En la encuesta comparativa llevada a cabo
por el autor, se preguntaba a los latinos si compran productos de su patria. La gran
mayoria contesto en sentido afirmativo. Solo los cubanos ofrecieron una baja tasa de
respuesta, debido a que viajan menos y tienen mucho menos contacto con las
instituciones cubanas. ElI embargo estadounidense impide la adquisicion de bienes del
pais de origen. En cambio, mas de 70% de otros latinos informaron haber llevado
articulos de su patria.

La magnitud de esta dindmica tiene efectos macroecondémicos. Segun el Ministerio de
Economia de El Salvador (basado en el estudio presentado por Batres-Marquez), y la
CEPAL, se calcula que estos productos representan al menos 10% de las exportaciones
totales de El Salvador a Estados Unidos, o sea 450 millones de dolares. Alimentos
salvadorefios como harina para tortillas, frijol rojo, loroco, semita, queso y horchata son
exportaciones importantes. El estudio del Ministerio y otras experiencias alentaron al



gobierno a tratar de llevar esos articulos a la agenda comercial durante las negociaciones
del propuesto Acuerdo de Libre Comercio de Centroamérica (ALccA). De hecho, El
Salvador fue el Gnico gobierno cuya agenda incluia explicitamente el mercado étnico.

TRANSFERENCIAS DE REMESAS Y DONACIONES A

ASOCIACIONES DE LA PATRIA
Las remesas constituyen también wuna fuente de actividad econdémica. Los
establecimientos étnicos latinos aun representan hasta 60% del negocio de transferencia
de dinero a América Latina, pero la competencia ha sido significativa. El dinero
transferido —que llega ahora a 38000 millones de ddlares hacia América Latina— ha
tenido un efecto multiplicador, que genera ganancias y riqueza. América Latina y el
Caribe reciben casi la tercera parte de las remesas mundiales, la porcién mas alta de todas
las regiones del planeta. Segun informes de 2003 del Banco Interamericano de
Desarrollo, las remesas representan 3% del PIB regional y tres veces mas que hace seis
afios. También son mas del doble de la asistencia gubernamental al desarrollo de la
region.

Segun un sondeo llevado a cabo por el Banco Interamericano de Desarrollo, 60% de
los inmigrantes envia remesas cada mes y 70% por lo menos ocho veces por afio. Los
inmigrantes gque envian remesas son los jugadores clave del transnacionalismo. Con
ingresos por debajo del promedio en Estados Unidos —21000 dolares al afio en
promedio, con 25% que viven debajo del nivel de pobreza—, envian al menos 2500
dolares anuales como parte de su compromiso con la familia. Si bien las cifras varian de
pais a pais y de afio en afio, la tendencia global es que remitan al menos 200 doélares al
mes, 0 sea 15% de su ingreso. Como resultado de las remesas familiares, una corriente
financiera cada vez mayor fluye de individuos de bajos ingresos hacia América Latina.
Este flujo crece de manera considerable tanto en monto como en alcance.

Aunque importantes para América Latina como un todo, las remesas son mas
significativas para los paises pequefios y pobres de América Central y el Caribe. Pese a
las dificultades econdmicas y politicas en los paises anfitriones, los flujos siguen
creciendo de manera significativa. La continua recesion y las leyes migratorias mas
estrictas en Estados Unidos no han reducido los flujos hacia los principales paises
receptores. Y los flujos no han seguido la dinamica econémica ciclica ni en la economia
de origen ni en las de destino.

En una serie de proyecciones realizada para el Pew Hispanic Center, Lindsay Lowell
subray6 que “como los costos de transferencia seguiran disminuyendo en un mercado
cada vez mas competitivo, es mas probable que las remesas per capita sigan aumentando.
Tanto las proyecciones medias como las altas suponen que el mercado se ‘sacudird’ en
los proximos cinco afios, después de los cuales el nivel de remesas per capita
permanecera fijo en el futuro”. El autor concluyo que la proyeccion mas favorecida es la
que muestra un incremento anual de més de 8% en las remesas.

Las proyecciones del Pew se referian a transferencias a México y América Central,
pero si el flujo de emigrantes que surge de América del Sur y los incrementos reportados
en algunos paises se agregan a la ecuacion, el potencial de crecimiento del hemisferio
sera mayor de lo que Lowell predijo.



ASOCIACIONES

DEL LUGAR DE ORIGEN
La tendencia de las remesas y de las otras relaciones esta acompafiada también por
diversas formas de organizacion colectiva que se traducen en la formacion de las
Illamadas asociaciones del lugar de origen. Estas asociaciones son organizaciones de
inmigrantes que recaudan fondos para el mejoramiento de sus lugares de origen, y crecen
en importancia en América Latina y el Caribe debido al apoyo que brindan a sus
comunidades. llustran un ejemplo de la relacion entre transnacionalismo y desarrollo.
Esta relacion es compleja en cuanto refleja una combinacion de iniciativas y
motivaciones: culturales, econdmicas, politicas y sociales.

Un aspecto clave de estas organizaciones es su capacidad de promover la equidad,
componente importante de la filosofia del desarrollo. Estas asociaciones de inmigrantes
buscan promover el pequefio cambio social con un interés por la comunidad, en particular
hacia los sectores vulnerables, como son nifios y ancianos. Asi, aunque primordialmente
filantropico por naturaleza, su trabajo se superpone a veces con las actividades de
desarrollo econémico y en esta forma representa un vinculo importante entre paises de
origen y emigrantes. Atiende la necesidad de ayuda econdémica en los paises de origen,
fortalece lazos culturales y mejora la calidad de vida de las comunidades de procedencia.

En Estados Unidos existen miles de asociaciones de nacionalidad de América Latinay
el Caribe. Segun los consulados de México, existen mas de 700 clubes mexicanos
registrados (aunque funcionarios del gobierno en México y dirigentes de comunidades
latinas calculan un nimero mucho mayor y en aumento). Ademas, el numero global de
personas que participan en estas asociaciones es relativamente pequefio en comparacion
con la poblacion inmigrante total: alrededor de 5% pertenece a una asociacion.

Las asociaciones de nacionalidad pueden facilitar proyectos que de otra forma serian
imposibles de establecer para las comunidades receptoras. En el caso de México, las
aportaciones son auin mas impactantes cuando se les compara con los presupuestos de
obras publicas de los municipios. En ciudades con menos de 3000 habitantes, las
donaciones de las asociaciones equivalen a mas de 50% del presupuesto municipal de
obras publicas. En localidades con menos de 1000 habitantes, esas donaciones pueden
representar hasta siete veces dicho presupuesto.

OPCIONES POLITICAS PARA DONANTES Y GOBIERNOS PARA VINCULAR
INMIGRACION Y DESARROLLO

Los lazos que mantienen los inmigrantes con sus paises de origen son significativos y
tienen implicaciones para el ambiente de negocios y de politicas. Se pueden identificar
nueve opciones politicas, resumidas mas adelante, que se relacionan con reducir costos de
transaccion, aprovechar el capital potencial de las remesas mediante la banca y el
financiamiento, promover el turismo y el comercio nostalgico, y establecer una politica
estatal que reconozca la didspora del pais.

Reduccion de costos. Las remesas son una fuente importante de ingreso en América
Latina, que representa entre 3 y 20% del ingreso nacional. Los honorarios y comisiones
por envios de dinero son caros, lo cual preocupa a agencias de desarrollo, inmigrantes y
otras partes interesadas. Ya existe tecnologia mediante la cual las transferencias de dinero
pueden costar (y cuestan) casi nada para remitentes y receptores bien informados, pero,



¢coémo extender estas ventajas a los inmigrantes y sus familias? Posibles opciones para
reducir costos son: la formacion de alianzas estratégicas entre compafiias de
transferencias de fondos y bancos, y entre bancos de América Latina y de Estados Unidos
(por ejemplo, mediante tecnologias de tarjetas de débito que utilizan cajeros
automaticos); el uso de plataformas de software disefiadas para transferencias monetarias,
y las transferencias entre uniones de crédito.

Propiciar ambientes de politicas y regulaciones. Expandir métodos de envio, incrementar
la competencia y educar a los clientes respecto de los cambios: todo ello ayuda a reducir
costos asociados a las transferencias de dinero. En América Latina es necesario dar
facilidad a las transferencias monetarias de todo tipo. Un esfuerzo amplio de apoyo a
remitentes y receptores debe propiciar un ambiente en el cual las remesas sean menos
costosas y puedan tener también aplicacion en el desarrollo. Este objetivo comprende
detectar précticas desleales de negocios.

Dar banca a los que no la tienen. Solo seis de cada 10 inmigrantes latinoamericanos
utilizan cuentas de banco o consideran significativo tener acceso a ellas. Mas aln, en
México y América Central menos de 20% de las personas tienen acceso a una cuenta
bancaria. Los efectos de carecer de banca son significativos. Los que no tienen banca no
sOlo enfrentan costos mas altos y otras dificultades cotidianas, sino también carecen de la
capacidad de establecer historiales de crédito y obtener otros beneficios de las
instituciones financieras. Ayudar a remitentes y receptores a participar en la industria
bancaria ayudaria a asegurar menores honorarios por transferencias. Los gobiernos e
instituciones bancarias ya involucrados en este esfuerzo pueden idear una estrategia que
vincule las transferencias de dinero con las opciones bancarias como forma de atraer a los
inmigrantes al sistema financiero.

Incentivos a la inversion y a las microempresas. Los estudios han mostrado que, en
promedio, entre 5y 10% de las remesas se ahorra o invierte. Algunas personas estan en
posicion de usar su dinero en una actividad empresarial. Los participantes de los sectores
privado y de desarrollo pueden insertarse como socios de credito para estos inversionistas
potenciales. El efecto es la dotacién de crédito garantizado por las remesas a
comunidades locales que carecen de mercados de crédito activos y de redes de
produccion. Ligar las remesas al microcrédito tiene gran potencial para elevar los
mercados locales.

Turismo. En la actualidad, un porcentaje significativo de inmigrantes visitan su pais de
origen como turistas, y sin embargo no existe una politica turistica dirigida a las
didsporas. Esa carencia refleja negligencia gubernamental y constituye una oportunidad
perdida. Los gobiernos y el sector privado pueden participar en proyectos conjuntos para
ofrecer a sus diasporas paquetes turisticos para descubrir y redescubrir su pais de origen.
También pueden fraguar alianzas de inversion con diasporas interesadas en asociarse para
establecer proyectos conjuntos relacionados con el turismo.

Tender la mano hacia la diaspora. Una politica de acercamiento a la comunidad que
reside en el extranjero es clave para la estrategia econdmica de cualquier pais exportador
de inmigrantes. En la actualidad no existe tal politica en la mayoria de paises, y los



gobiernos podrian obtener ganancias significativas de tal enfoque. La experiencia
mexicana y salvadorefia ofrece importantes lecciones sobre los efectos de tender la mano
a las diasporas.

Comercio nostalgico. Existe una demanda significativa de los llamados articulos
nostalgicos, y muchas de las pequefias empresas creadas por las didsporas se dedican a
importar esos bienes. Gobiernos, agencias de desarrollo y el sector privado, en particular
empresas de artesanias, encuentran una oportunidad natural para elevar sus capacidades
productivas y de mercado ubicando sus productos en pequefias empresas étnicas de
Estados Unidos, donde existe fuerte demanda. A medida que avanza el proceso de
negociacion de un Acuerdo de Libre Comercio de las Américas, incorporar estos
articulos a las conversaciones es un movimiento estratégico clave.

Asociaciones de nacionalidad como agentes de desarrollo. Las actividades filantropicas
de las asociaciones de nacionalidad tienen probado potencial para el desarrollo. Algo del
trabajo de desarrollo infraestructural y econdmico realizado por estas asociaciones da
impulso a las agencias de desarrollo para asociarse en el desarrollo local. Los gobiernos
de América Central y el Caribe podrian trabajar con organizaciones internacionales y con
dichas asociaciones para disefiar esquemas de generacion de ingresos para Ssus
comunidades locales. Las experiencias mexicana y salvadorefia ofrecen importantes
lecciones de sociedad conjunta para el desarrollo.

Remesas y nuevas tecnologias. Una oportunidad clave de sociedad entre participantes en
el desarrollo y el sector privado reside en ligar la tecnologia a las transferencias
monetarias, inclusive mediante instituciones microfinancieras. Una tecnologia emergente,
la Wi-Fi (fidelidad inalambrica), permite a residentes rurales hacer llamadas mediante
telefonia por internet de bajo costo, utilizando servidores y terminales de cémputo que
son economicos también. La Wi-Fi permite a las computadoras habilitadas enviar y
recibir datos de manera segura, confiable y rapida mediante la tecnologia de radio, en
interiores y exteriores, en cualquier lugar dentro del alcance de una estacion base. Se
puede emplear una red de Wi-Fi para conectar computadoras una con otra, a internet y a
redes cableadas. Esta tecnologia tiene gran potencial para ser utilizada por instituciones
microfinancieras en el manejo de transferencias de dinero. Ligar la tecnologia Wi-Fi a las
remesas y a las instituciones microfinancieras ofrece una ventaja para las empresas
locales y, lo que es méas importante, ofrece ventanas financieras hacia nuevos mercados.
Los hogares receptores de remesas tienen demanda de ahorros y crédito, y las
instituciones microfinancieras conectadas internacionalmente podrian brindar el servicio
necesario a ese sector.

TRANSNACIONALISMO
Y DESARROLLO EN PERSPECTIVA
El desarrollo econdmico es un proceso complejo que pasa por integrar una variedad de
actores e instituciones para poner en marcha estrategias solidas de largo plazo. Esto
puede implicar integrar nuevos participantes y ajustarse a realidades cambiantes. La
naturaleza compleja del desarrollo, la capacidad de adaptar politicas segun las variaciones
en el tiempo y enfocarse en realidades especificas de cada pais son temas criticos en el
campo del cambio social y dentro del contexto actual de un mundo globalizado.



Esta realidad compleja adquiere importancia critica en América Latina y el Caribe,
donde la cambiante dindmica de la migracion transnacional impacta en las economias de
la region. La emigracion de América Latina hacia Estados Unidos, Canada, Europa,
Japén y otras zonas del mundo es en gran medida consecuencia de los fracasos del
desarrollo, pero también un efecto de la globalizacion. La tendencia prevaleciente de
desigualdad —una persistente realidad histérica— ha provocado grandes poblaciones
emigrantes. Sin embargo, las actividades econdémicas que los inmigrantes realizan dentro
de sus paises de origen reubican sus funciones en formas mas concretas, y a la vez
ayudan a mantener esos paises a flote.

Dada la realidad del transnacionalismo y las oportunidades politicas delineadas en la
seccion anterior, la necesidad de un didlogo incrementado y de compromiso entre
diasporas, gobiernos, sector privado, sociedad civil y comunidad internacional es
imperativa. Asi como son significativas las aportaciones econdmicas de las diasporas a
sus paises de origen, su participacion en el debate de politicas debe convertirlos en
participantes en el desarrollo, dotados de voz y autoridad.

SOBRE LA METODOLOGIA

DE LA ENCUESTA
Las encuestas fueron llevadas a cabo con generadores de remesas de 12 paises de
América Latina que residen en Nueva York, Los Angeles, Miami, Washington, D.C., y
Chicago. Se abordé a estos individuos en establecimientos de envio de dinero, donde
normalmente las personas realizan sus remesas. Se entrevistd a un total de 2800
remitentes, hombres y mujeres. La seleccion se hizo al azar y la encuesta se administro
durante un periodo de cinco semanas en los meses de mayo, julio y agosto de 2003, y de
febrero a abril de 2004. La participacion fue voluntaria.

La distribucion demogréafica se eligié mediante datos estadisticos de empresas de
transferencia de dinero que proporcionaron informacion sobre los principales locales
donde las personas envian o reciben remesas. Esta metodologia ha resultado mas efectiva
que otras encuestas al azar porque captura solo a los grupos que envian remesas. En este
sentido se obtiene un mejor universo por analizar. Los datos forman parte de un proyecto
sobre comunidades transnacionales financiado por la Fundacion Rockefeller.



